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知識がなくても大歓迎！

定員

10名
限
定
定員になり次第受付を
終了いたします。

売れる商品・サービスを創出するためには、作る力（技術力）だ
けではなく売る力（マーケティング力）も必要です。しかしなが
ら大手の大企業以外においては、マーケティングを専門に行う部
署を置くことは難しく、掛け持ちの担当があいまいな知識で進め
てしまうことが多く、結果として販売に結びつかなかったり、ファ
ンを掴み損ねてしまいます。
このような状況を打破するには、部門横断で小さなチームを作り、
繰り返しながら学んでいくアジャイルなアプローチが有効です。
この研修では、コンバージョンやリソースの管理、チームによる
ふりかえりなど、アイジャルなアプローチによるマーケティング
の基本的な考え方を学びます。さらに、チームでのゲームを通じ
たシミュレーションを行いますので、楽しく、マーケティング活
動ですべきことや注意点を身につけることができ、自分たちの会
社や組織に置き換えての実践も行いやすくなっています。
マーケティング知識が無くても参加頂ける講座となっております。
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こんなことを実施します！
● 行動の成果から次の行動を生み出すプロセスのチームの運営方法

● マーケティングの目標（KPI）の立て方

● ファンを増やすための企画の生み出し方、育て方

● 目標から、チームの行動に落とす方法

このような方々におすすめ！
● 営業、企画、マーケティング、マネージメント業務に携わっている方

● エンジニアやデザイナー等でスクラムを学びたい方

● 商売を広げたい、見込み顧客を増やす、魅力をアピールすることに関      

　心のある方
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スクラムをベースとしたチーム運営

マーケティングの目標の立て方

目標からチームの行動に落とす方法

行動の成果から次の行動を生み出すプロセスの運営方法

昼休憩

ファンを増やすための企画の生み出し方、育て方

プロジェクトの実践と事例紹介

研修のまとめとアクションプラン

クロージング

岡島 幸男 氏

株式会社永和システムマネジメント
Agile Studio ディレクター／ CTO

ベテラン受託開発者であり現場リーダー。十数年前アジャイ
ル開発に出会う。現在は、開発を請けるだけでなく、お客さ
まと共創できるベンダーとなるべく、Agile Studio の価値・
組織能力向上に取り組む。

天野 勝 氏

株式会社永和システムマネジメント
アジャイルコーチ／ KPTA エバンジェリスト

2001 年に、エクストリームプログラミング (XP) を実践
して、チームで改善を繰り返しながら仕事を進めることの重
要性を実感しました。現在は、システム開発かどうかに関わ
らず、チームで仕事をしている方々の居場所を作るお手伝い
ができればと思って、研修やコーチングをしています。

お申し込み・お問い合わせ

有料（10,000 円 / 1 人）［申込〆切］2 0 2 3 . 1 1 . 2 9（水）17:00 まで ※当日の昼食（お弁当＋飲み物代）を注文される方は、別途 500 円を受付時に頂戴致します。

ITOC ホームページからお申し込みください。
電話・メールでもお申込みいただけます。 
●電 話 :0852-61-2225 ●メール :itoc@s-itoc.jp
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